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Concept

Progetta e realizza 1o spazio della bellezza

Know How

Imondo della Farmacia sta cambiando e questa evoluzione € sotto gli occhi di tutti: I'aumento dei servizi e delle specializzazioni offerte
ad una clientela sempre piu “coccolata” sono il segno che anche nel nostro settore il cliente va conquistato. Un segnale forte, che i
Farmacisti piu attenti stanno imparando a cogliere, preparandosi ad offrire sempre piu servizi capaci di fidelizzare il consumatore finale.
Medicallife Cosmetics da sempre offre un valido supporto alle migliori Farmacie d’ltalia per creare un pacchetto di servizi unici e d’avan-
guardia. Oltre ai corsi di formazione per gli addetti alla cosmesi, alle beauty day sul punto vendita e a numerosi supporti promozionali,
da oggi lancia sul mercato tre progetti unici e distintivi:

Kapsula_M, la prima cabina estetica “modulare” e “chiavi in mano” studiata appositamente per la Farmacia;

Visual_M, il progetto di personalizzazione per il banco e gli scaffali delle Farmacie piu tradizionali;

Corner_M, la postazione estetica compatta, adatta alle Farmacie piu piccole, ma anche a grandi Hotel e a tutte quelle strutture di forte
passaggio.

Da oggi Medicallife Cosmetics si fa ambasciatore della Bellezza, a cui ama dedicare il giusto spazio: non piu soltanto lo spazio che ogni
donna deve dedicare alla cura di sé, ma anche lo spazio che ogni professionista dedica alla Cosmesi all’'interno della propria Farmacial
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The world of chemists’ is changing and this evolution is before everybody’s eyes: The new services and spe-
cializations offered to clients who are increasingly “pampered” are the sign that the client has to be conquered
in our sector as well. It is a strong sign that the most attentive Chemists are learning to pick up, getting ready
to offer more and more services to increase the loyalty of the end consumer. Medicallife Cosmetics has always
offered good support to the best chemists’ in Italy to create a packet of unique and highly advanced services.
In addition to the training courses for the cosmetics sales assistants, the beauty days in the point of sale and
numerous promotional aids, today it is launching three unique and very special projects:

Kapsula_M, the first “modular” and “turnkey” beauty cabin developed specifically for chemists’;

Visual_M, the project of personalization for the counter and the shelves of more traditional chemists’;
Corner_M, the compact beauty station, suitable for smaller chemists’ but also for large hotels and all structures
with a high footfall.

As of today, Medicallife Cosmetics becomes an ambassador of Beauty, giving it the right space: no longer only
the space that each woman must devote to her personal care but also the space that every professional must
devote to cosmetics in their chemists’!

Le monde de la Pharmacie est en train de changer et cette évolution se fait sous les yeux de tous. L'augmen-
tation des services et des spécialisations offerts a une clientéle toujours plus « chouchoutée » indiquent que
dans notre secteur aussi le client doit &tre conquis. Un signal fort que les pharmaciens cherchent a saisir en se
préparant a offrir toujours plus de services en mesure de fidéliser le consommateur final. Medicallife Cosmetics
offre depuis toujours un support valide aux meilleures pharmacies d’ltalie pour créer un paquet de services
uniques et d’avant-garde. En plus des cours de formation pour le personnel chargé de I'espace cosmétique,
de tous les beauty days sur le point de vente et des nombreux supports promotionnels, nous langons sur le
marché, a partir de ce jour, trois projets uniques et distincts :

Kapsula_M, la premiere cabine esthétique « modulaire » et « clé en main » étudiée tout spécialement pour
la pharmacie ;

Visual_M, le projet de personnalisation pour le comptoir et les rayonnages des pharmacies plus traditionnelles ;
Corner_M, un espace compact réservé aux soins esthétiques, adapté aux pharmacies plus petites mais aussi
aux grands hotels et a toutes les structures caractérisées par des passages fréquents.

Désormais Mediallife Cosmetics devient I'ambassadrice de la Beauté pour tous ceux qui aiment y consacrer
'espace gu’elle mérite : non plus seulement I'espace que chaque femme doit consacrer pour prendre soin
d’elle, mais aussi I'espace que chaque professionnel consacre a la cosmétique a 'intérieur de sa pharmacie !

Die Welt der Apotheke verandert sich und diese Entwicklung vollzieht sich unter aller Augen: Einer immer
“verwdhnteren” Kundschaft wird mehr Service und mehr fachspezifische Kompetenz angeboten. Dies sind
Anzeichen dafir, dass der Kunde auch in unserem Sektor erobert werden will. Es ist ein starkes Signal, das be-
sonders aufmerksame Apotheker zu erkennen wissen. Sie bereiten sich darauf vor, immer mehr Service anzu-
bieten, um so den Endverbraucher an sich zu binden. Medicallife Cosmetics bietet den besten Apotheken Ita-
liens seit jeher bewahrte Unterstiitzung bei der Gestaltung eines einzigartigen, modernen Servicepaket. Neben
Fortbildungskursen flr Kosmetikberater, Beauty Days im Verkaufspunkt und zahlreichen WerbemaBnahmen
gibt es ab heute drei unterschiedliche, einzigartige Projekte auf dem Markt:

Kapsula_M, die erste “modulare” und “schllsselfertige” Kosmetikkabine, die eigens fur den Einsatz in der
Apotheke konzipiert wurde;

Visual_M, ein Projekt zur individuellen Gestaltung der Verkaufstheke und der Regale in traditionellen Apotheken;
Corner_M, der kompakte Kosmetikstand, der fUr kleinere Apotheken konzipiert wurde, sich jedoch auch fiir
groBe Hotels und Strukturen mit hohem Durchgangsaufkommen eignet.

Ab heute ist Medicallife Cosmetics Botschafter der Schdnheit, der der richtige Rahmen gewidmet werden soll:
Es ist nicht mehr nur der Rahmen, den jede Frau ihrer Pflege widmen muss, sondern auch der Rahmen, den
jeder Apotheker in seiner Apotheke flr die Kosmetik bereitstellt!
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